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Уважаемый производитель! 
Общее отличие развитых служб доставки от розничных сетей состоит в том, что она может позволить 100% покрытие широкой территорий Вашей продукцией, что зачастую не могут обеспечить даже  самые сильные аптечные сети.  Наглядно это видно при большом ассортименте Вашей продукции. Часто, а практически всегда,  100% наличие в конкретной  аптеке обеспечить нельзя, так как аптека работает в рамках собственной логистики и спроса. Таким образом, Ваша горячая линия зачастую «пробуксовывает», направляя в эту аптеку. 

С  такими задачами справляются службы доставки, которые имеют общие характеристики приведенные ниже
· концентрированный запас товара в одном месте 

· логистику и ценовую политику, согласованную с производителем 

· 100% территориальное покрытие потребностей клиентов и поставщика 
· выделенные отделы закупок и маркетинга (в аптеке закупками занимается заведующая или ее заместитель).

Наши преференции перед прочими службами доставки города
1.
Отдел доставки торговой марки  «Стар и млад» создан  на базе оптовой структуры     и 
соответственно использует ее возможности. Организация работы службы доставки в 
едином направлении с оптовой и имеющейся у нас розничной структурой позволяет 
нам объединить 
усилия в нужном для производителя направлении по запасам и  
ценам.  Цены корректируются в оптовом, розничном звене и службе доставки.
2. Только мы  доставляем продукцию за пределы  МКАД. В рамках нашей логистики мы также самостоятельно доставляем не только ближнюю, но и дальнюю область, включая дальние города Шатуру, Серпухов и т.д.
3. Мы также доставляем продукцию розничным покупателям в г. Владимир.

4. Вместе с заказами мы бесплатно планово разносим нашим клиентам рекламные и  ознакомительные материалы производителя. Ежегодно мы разносим несколько миллионов рекламных материалов.
5. Только наша служба имеет собственный отдел сертификации, который позволяет обеспечить при необходимости клиентов оригинальными сертификатами. 
6. И последнее. Мы охотно работаем с новой продукцией для города, так как мы имеем отдел продвижения новых лекарств, который помогает производителю сформировать внятный спрос на продукцию или понять емкость рынка его товара.

С уважением, 


отдел продвижения новой продукции 

Ляхов В.С.

758-1015
