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РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ПРОВЕДЕНИЮ ОЗНАКОМИТЕЛЬНОЙ ЛЕКЦИИ ПО ВАШЕМУ ПРОДУКТУ
1. Тренинг производится силами Вашего сотрудника на территории нашего офиса.
2. Обучения происходят 1 раз в календарный месяц (ориентировочно после 15 числа).
3. Длительность выступления Вашего представителя около 15 минут. 

4. Аудитория слушающих Вас имеет высшее медицинское образование по специальности «лечебное дело».
5. Количество участвующих в каждом тренинге от 15 до 20 медицинских представителей нашей кампании.
6. За один тренинг выступают около 5 производителей(этим ограничено время).
7. Выступление должно проводиться, используя лексику и терминологию, свойственную для медико-биологических наук.
8. Желательно использование диаграмм, диафильмов, слайдов, постеров и т.д.

9. Желательно, чтобы выступающий лектор от Вашей Фирмы имел высшее медицинское или фармацевтическое образование (до Вас или после Вас могут выступать доктора и кандидаты медицинских наук, доценты и т.д. и негативное сравнение не желательно).
10. Выступление должно предполагать системный характер выступления, обязательно четкое указание на какую группу\катерогию\выборку\кагорту  больных направлен данный препарат. 

11. Просим обратить внимание, что часто задаются вопросы оп биохимии, клинической фармакологии, фармкинетике и фардинамике препарата.
12. Не желательно использование бытовых и личностных примеров 
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